
Aunque su hábitat natural es 
el europeísmo y los pasillos de 
Bruselas, el ministro de Asun-
tos Exteriores y de Coopera-
ción, Alfonso Dastis (Jerez de 
la Frontera, 1955), tiene a 
América Latina muy presente 
en su agenda. El vínculo his-
tórico, cultural y económico 
que el continente mantiene 
con España hace imprescin-
dible que todo responsable de 
la política exterior española 
preserve los lazos con la otra 
orilla del Atlántico. Sobre to-
do en un momento en que la 
llegada de Donald Trump a la 
Casa Blanca está reconfigu-
rando las placas tectónicas de 
la geopolítica y el comercio 
internacional.  
– ¿Cree que España ha desa-
tendido en los últimos años 
las relaciones económicas y 
comerciales con América 
Latina?  

Nuestras relaciones con 
América Latina son, han sido 
y estoy convencido de que se-
rán también en el futuro, pro-
fundas y polifacéticas. La pri-
vilegiada relación política que 
mantenemos con la mayor 
parte de los países ha venido 
acompañada de una intensifi-
cación de los vínculos econó-
micos. España mantiene en la 
región un stock de 143.206 mi-
llones de euros, lo que repre-
senta el 31,4% de la inversión 
agregada de España en el 
mundo. Inversamente, el 
stock de América Latina en 
España es de 46.928 millones 
de euros, el 12,3% del stock de 
inversión extranjera en Espa-
ña. Por lo que respecta a los 
flujos comerciales, en 2016 las 
exportaciones españolas a 
América Latina fueron de 
13.535 millones de euros.  

Yago González

“El giro de Trump en América Latina 
ofrece oportunidades a España y la UE”
ENTREVISTA ALFONSO DASTIS Ministro de Asuntos Exteriores y Cooperación/ El responsable de la diplomacia admite que existe  
un “importante margen de crecimiento” para las exportaciones e inversiones españolas en la región latinoamericana.

Ef
e

El ministro de Asuntos Exteriores, Alfonso Dastis.

– ¿No le parece que los flujos 
comerciales con la región 
son escasos teniendo en 
cuenta el vínculo histórico 
que hay con España? 

Las cifras nos dicen que hay 
margen para el crecimiento, 
tanto en el ámbito comercial 
como en el de las inversiones. 
Por lo que se refiere al prime-
ro, pese a la tendencia al alza, 
América Latina representa 
tan sólo un 5,3% del total de 
exportaciones españolas y un 
5% de las importaciones, por 
lo que efectivamente existe 

América Latina 
representa tan sólo un 
5,3% de la exportación 
española y un 5%  
de las importaciones”

“
Pese a las 

dificultades que afronta 
buena parte de la región, 
las empresas españolas 
mantienen su interés” 

“
Las incertidumbres 

ligadas al Gobierno de 
Trump han llevado a los 
países latinoamericanos 
a diversificar sus vínculos”

“
España ha sido  

uno de los principales 
impulsores de la relación 
de la UE con América 
Latina y el Caribe”

“

La presencia china 
en la región ha supuesto 
una mayor competencia 
en sectores como  
las infraestructuras”

“

un importante margen de 
crecimiento. Respecto a las 
inversiones, pese a las dificul-
tades económicas que afronta 
buena parte de la región, las 

l

empresas españolas mantie-
nen su interés en la zona. El 
informe Panorama de la In-
versión española en Iberoamé-
rica refleja que el 76% de las 
empresas españolas tiene 
previsto aumentar sus inver-
siones en la zona en 2017, 
frente a sólo un 1% que pla-
nean reducirlas. Creemos que 
la conclusión del Acuerdo 
UE-Mercosur y la moderni-
zación de los acuerdos Global 
UE-México y de Asociación 
UE-Chile encierran un gran 
potencial para la expansión 
de las relaciones económicas 
entre ambos bloques. España 
es un firme defensor de la fir-
ma de acuerdos comerciales 
de la UE con terceros países.  
– ¿Debería aprovechar Es-
paña el giro proteccionista 
de EEUU para aumentar su 
influencia económica en 
América Latina?  

Cualquier incremento de 
nuestra presencia internacio-
nal y de nuestras exportacio-

El ministro de Asuntos Exteriores, Alfonso Dastis.
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nes siempre será positivo, in-
dependientemente de la polí-
tica desarrollada por otros 
países. Es cierto que las incer-
tidumbres ligadas a esta fase 
inicial de la nueva Adminis-
tración estadounidense han 
llevado a algunos países de 
América Latina a intentar di-
versificar sus vínculos inter-
nacionales, también los eco-
nómicos. En este contexto de 
búsqueda de nuevos socios 
surgen oportunidades para 
España y para la UE; éste es 
particularmente el caso en al-
gunos países que han mani-
festado una clara disposición 
al acercamiento, como Méxi-
co, los restantes miembros de 
la Alianza del Pacífico y los 
países del Mercosur. 
– ¿Es España el país europeo 
mejor posicionado para po-
tenciar el Acuerdo UE- Mer-
cosur? ¿Qué plazo aproxi-
mado se maneja para la fir-
ma de este acuerdo?  

España ha mostrado siem-
pre su interés por la progresi-
va vinculación político-eco-
nómica entre los distintos 
procesos de integración en 
América Latina y Caribe. He-
mos sido también uno de los 
principales impulsores de las 
relaciones de la UE con Amé-
rica Latina y Caribe, incluyen-
do, lógicamente, el ámbito 
económico. Este impulso es-
pañol continúa siendo decisi-
vo. Actualmente la UE tiene 
firmados acuerdos de libre 
comercio con 26 de los 33 paí-
ses de la región. Este marco 
birregional incentiva nuevos 
proyectos de inversión, en los 
que nuestras empresas jue-
gan un papel de primer orden 
por su conocimiento de la re-
gión e implantación en la mis-
ma. Todo lo dicho sobre el 
respaldo español es particu-
larmente aplicable al Acuerdo 
UE-Mercosur, que va mucho 
más allá de ser un mero ins-
trumento de libre comercio. 
Ahora, tras los cambios políti-
cos en Argentina y Brasil, 
Mercosur está presionando 
para alcanzar un nuevo 
acuerdo lo más rápido posi-
ble. Entre los días 22 a 24 del 
pasado marzo tuvo lugar en 
Buenos Aires la última de las 

rondas de negociación. La 
Comisaria Malmström ha 
anunciado su voluntad de al-
canzar un acuerdo político 
antes de final de año. Cre-
emos que es posible vencer 
los obstáculos pendientes 
–sin menospreciar la impor-
tancia que la UE otorga a la 
protección de los consumido-
res– y dejar la negociación 
prácticamente concluida en 
2018, si bien hay que tener en 
cuenta imponderables como 
los procesos electorales en 
Francia y Alemania. 
– ¿Cree que España y en ge-
neral la Unión Europea pue-
den ser para América Latina 
socios comerciales más ‘fia-
bles’ que China? 

España y la UE tienen una 
larga trayectoria como socios 
fiables para la región en todos 
los ámbitos y también en el 
económico. En lo comercial, 
el valor añadido de las expor-
taciones latinoamericanas a la 
UE es bastante más elevado 
que el de sus exportaciones a 
otros socios. Además, las in-
versiones europeas en Améri-
ca Latina y el Caribe han con-
tribuido a modernizar las ca-
pacidades productivas trans-
firiendo tecnología, creando 
empleo y facilitando la inte-
gración de las empresas en las 
economías locales. En mate-
ria de Responsabilidad Social 
Corporativa, la experiencia 
española es una referencia 
para muchas de las compa-
ñías chinas con presencia en 
América Latina. Hasta el mo-
mento, la presencia china ha 
supuesto una mayor compe-
tencia en algunos sectores 
(fundamentalmente infraes-
tructuras y obra civil), pero 
también oportunidades para 
cooperar que nuestras em-
presas están sabiendo aprove-
char. Del mismo modo, la cre-
ciente orientación de los paí-
ses latinoamericanos hacia el 
Pacífico ofrece a las empresas 
españolas asentadas en ellos, 
oportunidades de proyección 
hacia los mercados asiáticos. 
– ¿Podría suponer el fracaso 
del Acuerdo Transpacífico 
(TPP) una oportunidad pa-
ra que América Latina se en-
foque más hacia Europa o, 

por el contrario, se reforza-
rá aún más sus vínculos con 
China? 

En el actual contexto se ob-
serva un interés de los países 
de América Latina en diversi-
ficar sus vínculos, incluyendo 
los económicos. En esa diver-
sificación la UE es un socio 
preferente para los países de 
América Latina y el Caribe, tal 
y como han puesto de mani-
fiesto México o los países del 
Mercosur, pero evidente-
mente no es el único socio po-
sible. España está transmi-
tiendo de manera persistente 
a nuestros socios de la UE y lo 
seguiremos haciendo, la ne-
cesidad de que estemos a la al-
tura de ese interés que nos 
muestran nuestros socios lati-
noamericanos por potenciar 
nuestras relaciones.  
– ¿Cree que América Latina 

Es posible vencer los obstáculos 
pendientes para el acuerdo entre  
la Unión Europea y el Mercosur  
y dejar la negociación prácticamente 
concluida en 2018” 

“
Libre comercio

La creciente orientación de  
los países latinoamericanos hacia  
el Pacífico ofrece a las empresas 
españolas asentadas en ellos una 
proyección al mercado asiático”

“
Mirar al Pacífico

Trabajamos para que, pese a 
que otros países europeos y EEUU 
han empezado a posicionarse, 
consigamos mantener una relación 
privilegiada con la isla”

“
Cuba

se encuentra, en términos 
generales, en un giro hacia 
posturas más liberales con la 
presidencia de Mauricio 
Macri en Argentina y Mi-
chel Temer en Brasil? ¿Se 
puede hablar de un cambio 
de ciclo ideológico? 

En los últimos años hemos 
venido hablando de cambio 
de ciclo en América Latina 
tanto por cambios de gobier-
no, como en términos econó-
micos por el fin del “super-
ciclo” de las materias primas. 
Este nuevo contexto estaría 
llevando a los gobiernos de la 
región a una adaptación de 
sus políticas a las actuales cir-
cunstancias. Sea como fuere, 
España mantiene una rela-
ción privilegiada con la región 
que trasciende de la situación 
coyuntural en un momento 
dado.

MIÉRCOLES, 26 DE ABRIL DE 2017
10

Elementos básicos de la imagen institucional1.

Escudo. Original (A) color.1.7.

La forma preferente de reproducción
es la que aparece en esta página,
con ocho tintas directas.
Este original no se recomienda en
medidas inferiores a 35 mm.
En la página siguiente se presenta
una versión simplificada del Escudo
a color para medidas inferiores.

ORIGINAL (A) PARA REPRODUCCIÓN DIRECTA

35 mm

GOBIERNO
DE ESPAÑA

MINISTERIO
DE ASUNTOS EXTERIORES
Y DE COOPERACIÓN

OFICINA
DE INFORMACIÓN
DIPLOMÁTICA

PRENSA DE LA MAÑANA



Pese al progreso generalizado 
de América Latina en la últi-
ma década, algunos de sus 
países miembros atraviesan 
circunstancias excepcionales. 
En algunos casos, dramáticas. 
– ¿Apuesta por una solución 
dialogada en Venezuela? 
¿Cree que los países occi-
dentales tendrían que ser 
más duros con el gobierno 
de Nicolás Maduro? 

España sigue con mucha 
preocupación la situación en 
Venezuela, donde residen 
cerca de 200.000 españoles. 
Hemos apoyado un diálogo 
urgente, inclusivo y efectivo 
en Venezuela, en un marco de 
vigencia del Estado de Dere-
cho, de los valores democráti-
cos, de los derechos humanos, 
de respeto de las competen-
cias de las instituciones, de li-
beración de los presos políti-
cos, de mejora de las condi-
ciones de vida de los ciudada-
nos así como de respeto del 
calendario electoral. Pero el 
diálogo no puede prolongarse 
indefinidamente y debe pro-
ducir resultados rápidos por 
la extrema gravedad de los 
desafíos políticos, institucio-
nales y económicos a los que 
se enfrenta el país. 
– Dos años y medio después 
del deshielo diplomático de-
Cuba, ¿no cree que el desem-
barco de empresas españo-
las está siendo lento? ¿Se ge-
neraron demasiadas expec-
tativas en su momento?  

Nuestra relación con Cuba 
es muy intensa en todos los 
ámbitos. También en el eco-
nómico. La diferencia con 
otros socios europeos y de la 
región es que la nuestra ya lo 
era desde hace mucho tiem-
po. Somos desde hace años 
uno de los principales socios 
comerciales de Cuba (actual-
mente el tercero, después de 
Venezuela y China, con unos 
intercambios que superaron 
los 1.000 millones de euros en 
2016). Somos el primer inver-

Y. González

“El diálogo en Venezuela no puede 
prolongarse indefinidamente”

sor europeo en Cuba y el prin-
cipal en su sector turístico: las 
empresas españolas gestio-
nan más del 60% del sector 
hotelero de cuatro estrellas y 
más del 80% del de cinco. 
Además, contamos con una 
densa red de pequeños y me-
dianos empresarios españoles 
que están operando en Cuba 
desde hace años (más de 
200). La única asociación em-
presarial extranjera reconoci-
da en la isla es la española. 
Trabajamos para que, pese a 
que otros países europeos y 
los propios EEUU han empe-
zado a posicionarse, consiga-
mos mantener la privilegiada 
relación con la isla.  

Las conversaciones 
con el Gobierno de 
Maduro deben producir 
resultados rápidos por la 
gravedad de la situación”

“
Ef
e

Dastis, en una imagen reciente.

El rechazo al acuerdo 
de paz en Colombia ha 
permitido incluir parte  
de las demandas de  
los partidarios del ‘no”

“

– ¿Ha supuesto el ‘no’ en el 
referéndum de Colombia un 
revés para los intereses es-
pañoles en el país? 

España ha venido apoyan-
do a los distintos gobiernos de 
Colombia en los procesos de 
paz que han acometido y se-
guirá estando al lado del pue-
blo y del Gobierno en la etapa 
actual de posconflicto. El re-
chazo al Acuerdo de Paz dio 
la oportunidad de que su tex-
to se renegociase por parte del 
Gobierno de Colombia, lo que 
se tradujo en que se incorpo-
rasen gran parte de las de-
mandas de los partidarios del 
‘no’. España ha reconocido los 
esfuerzos entre las partes a fin 
de conseguir un Acuerdo 
aceptable por la totalidad del 
pueblo colombiano, que han 
confirmado que la paz en Co-
lombia es un anhelo compar-
tido de todos los colombianos. 
Colombia agradece el impul-
so español para la conclusión 
del Acuerdo Multipartes con 
la Unión Europea y para la 
exención de visado Schengen 
para los ciudadanos colom-
bianos en diciembre de 2015. 
En el campo de las relaciones 
económicas, España es el 
cuarto inversor extranjero en 
Colombia y en Colombia han 
invertido la mayor parte de 
las grandes empresas españo-
las y se está incrementando la 
presencia de pymes. Unas 
cuatrocientas empresas espa-
ñolas están presentes en Co-
lombia. A este respecto, el Go-
bierno de España ha traslada-
do al Gobierno de Colombia 
su preocupación por la deci-
sión adoptada el pasado 14 de 
marzo de “liquidar” la empre-
sa Electrificadora del Caribe 
(Electricaribe), controlada 
por Gas Natural Fenosa, y le 
ha instado a que siga dialo-
gando con la empresa de ma-
nera que se pueda alcanzar 
una solución satisfactoria pa-
ra todas las partes, que tenga 
en cuenta los intereses de los 
usuarios y de la empresa, res-
petando el principio de segu-
ridad jurídica.
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